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Outline 사업개요

시장에서 검증된 + 판매량이 월등한

건강기능식품 & 화장품 (그 외 다양한 제품)

자체적인 루트를 통해 저렴한 가격에 대량사입

소매판매(높은 마진) + 도매판매(높은 회전)

적절한 방식으로 확실한 현금흐름 및 이윤 창출

시장검증은 이미 되어 있음 (소매)

최근 2개월 매출 216,770,400원,

최근 2개월 이익 44,977,736원 (영업이익 20%)

도매의 경우 회전율이 빠르기 때문에 복리효과로 빠른 자본증식이 가능합니다.

ex. 운용자금 5억으로 시작 -> 6개월 운용 후 10억 도달



6개월 후 운용자금
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8억

❶매월 5억 이상 자금운용 가능

운용자금을 한 사이클 돌리면,

약 10%의 영업이익 발생 (5억 자금, 5000만원 매출)

❷ 2년차부터 연정산 개시

기본적으로 이익률이 안정화된 사업이기 때문에,

첫해에는 정산 없이 운용금을 키우는데 주력, 2년차 연말 이익금 정산

초기 운용자금

5억
추정 영업이익률

15%

단위: 100만원

6개월 운용자금 및 영업이익 추이

운용자금

영업이익

Financial plan  6개월 추정 매출표
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Financial plan  3개년 추정 매출표

단위: 100만원

매출

영업이익

2025년 말, 당월 추정 영업이익 약 6억원 정산

2026년 말, 당월 추정 영업이익 + 유보금 일부 27억 정산

2027년 초, 월정산 전환 가능, 매월 평균 6.5억 정산



2025년, 연매출 최소 150억 이상,

5억 투자 시, 10% 지분 확보

2027년 9월, 투자자 추정 ROI = 1.155

2027년 12월 기준, 투자자 추정 ROI = 3.55 (월정산 12억 가정, 5개월)
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성율코퍼레이션

Team 팀 소개
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이커머스 유통 전문가 + 유명 브랜드 퍼포먼스 마케팅 전문가

주식회사 비비

의류, 화장품, 건기식, 식품, 소형가전 등 거의 

모든카테고리를 판매하는 종합몰 운영 경험.

현재는 건기식, 화장품 위주의 도소매업 영위

유명 화장품 브랜드 다수 론칭 및 운영. 마케팅 

능력으로 고부가가치 브랜드 창출 가능
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